
お客さま各位

営業幹部候補生

仕事の内容

具体的には

＜個人のお客様＞
新規開拓、及び既存のお客様やご紹介いただいたお客様を担当し、お客様の状況やニー
ズを的確に捉え、補償漏れや重複のない最適な保険提案を行います。

＜法人のお客様＞
中小企業の経営者に向けて、損保・生保を用いたリスクコンサルティングを行います。

決して難しく
ありません!

“モノ”を売る営業ではなく、自らを売り込む仕事です。
誠実に学ぶ姿勢、お客さまを大切に思う気持ちがあれば大丈夫です！

研修制度

あいおいニッセイ同和損保の『出向型研修生制度』を活用することも可能です。
当社に在籍しながら、最⾧2年間あいおいニッセイ同和損保に出向いただき、商品知識・
販売スキル、事故対応などの知識を習得し、プロの募集人としてのスキルを磨きます。

こんな人を探しています!
未経験者大歓迎！！

体系的な研修・育成プログラム
により、損・生総合販売できる
募集人を育成します

育成カリキュラム

あいおいニッセイ
同和損保
紹介ムービー
【５分３２秒】
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